PROGRAMAÇÃO DE CURSOS – DEZEMBRO 2016

	
CURSO

	HORÁRIO
	C/H
	
VALOR
Pag Pré ins
	FACILITADOR (A)

	Período: 28/11 a 02/12                                    Com desconto até: 21/11


	ATENDIMENTO PARA FIDELIZAR CLIENTE
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Fátima Carvalho

	GESTÃO DE PESSOAS: CONHECENDO OS SUBSISTEMAS DE RH
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Rosa Paiva

	DESENVOLVIMENTO DE HABILIDADES GERENCIAIS EFICAZES
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Analice Ramos

	VENCENDO O MEDO DE FALAR EM PÚBLICO
	18h30 às 21h30
	15h
	160,00 ou 5 x 32,00
	Luciano Lopes

	GESTÃO DO VISUAL DE LOJA
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Paulo Marcante

	Período: 28/11 a 09/12                                     Com desconto até: 21/11

	GERENCIANDO A PEQUENA EMPRESA COM SUCESSO
	18h30 às 21h30
	30h
	180,00 ou
5 x 36,00
	Sérgio Dal Corso

	Período: 28/11                                                  Com desconto até: 21/11


	COMEÇAR BEM OFICINA DE FORMALIZAÇÃO
	14h às 18h
	4h
	40,00 ou 
4 x 10,00
	Claúdia Dias

	Período: 29/11                                                  Com desconto até: 22/11


	COMEÇAR BEM OFICINA DE EMPREENDEDORISMO
	14h às 18h
	4h
	40,00 ou 
4 x 10,00
	Claúdia Dias

	Período: 30/11                                                  Com desconto até: 23/11


	OFICINA INTERNET NAMEDIDA COMO VENDER POR SITE DE COMÉRCIO ON LINE
	14h30 às 17h30
	3h
	40,00 ou 4 x 10,00
	Honório Melo

	Período: 30/11 a 02/12                                     Com desconto até: 23/11


	COMEÇAR BEM CURSO TRANSFORME SUA IDEIA EM MODELO DE NEGÓCIOS 
	 14h às 18h
	12h
	100,00 ou 5 x 20,00
	David Ferreira

	Período: 05 a 09/12                                         Com desconto até: 28/11


	APERFEIÇOAMENTO EM VENDAS
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Pedrina de Deus

	LÍDER COACH – DESENVOLVENDO NOVAS COMPETÊNCIAS
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Alexsandra Carlos

	FORMAÇÃO DO PREÇO DE VENDA
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Claúdia Dias

	MARKETING NAMEDIDA (curso + 2 horas de consultoria por empresa)
	18h30 às 21h45
	16h
	210,00 ou 5 x 42,00
	Hilton Queiroz

	INTELIGÊNCIA EMOCIONAL PARA UM AMBIENTE DE TRABALHO SAUDÁVEL 
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Analice Ramos

	Período: 05 a 10/12                                         Entrevistas: 22/11 a 02/12


	SEMINÁRIO EMPRETEC
	8h30 às 19h30  
	60h
	980,00 ou 5 x 196,00
	Fred Gurgel /Luciano Lopes

	Período: 05 a 12/12                                         Com desconto até: 28/11


	GESTÃO FINANCEIRA NAMEDIDA (curso + 2 horas de consultoria por empresa)
	18h15 às 21h45
	20h
	230,00 ou 5 x 46,00
	Ivonildo Pereira

	Período: 06 a 09/12                                         Com desconto até: 29/11


	COMEÇAR BEM CURSO COMO VALIDAR SEU MODELO DE NEGÓCIO (*)
	 14h às 17h
	12h
	100,00 ou 5 x 20,00
	Marcelo Coutinho

	Período: 12 a 16/12                                         Com desconto até: 05/12


	INICIANDO UM PEQUENO GRANDE NEGÓCIO - IPGN
	[bookmark: _GoBack]13h30 às 21h30
	40h
	200,00 ou
5 x 40,00
	Alexandre Ângelo

	ATENDIMENTO PARA FIDELIZAR CLIENTE
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Fátima Carvalho

	COMO CONDUZIR NEGOCIAÇÕES EFICAZES
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Rose Pontes

	MARKETING DIGITAL E MÍDIAS SOCIAIS
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Rafhael Lopes

	ETIQUETA CORPORATIVA E ATITUDES PROFISSIONAIS
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Sandra Jucá

	GESTÃO DE COMPRAS E ESTOQUES
	18h30 às 21h30
	15h
	130,00 ou 5 x 26,00
	Thiago Vasques

	Período: 13/12                                                  Com desconto até: 06/12


	COMEÇAR BEM OFICINA ANÁLISE DE MERCADO
	8h30 às 12h30 e 14h às 18h
	8h
	70,00 ou 
5 x 14,00
	João Moisés

	Período: 14/12                                                  Com desconto até: 07/12


	COMEÇAR BEM OFICINA PLANO DE NEGÓCIO
	8h30 às 12h30 e
14h às 18h
	8h
	70,00 ou 
5 x 14,00
	Alberto Aragão

	Período: 15/12                                                  Com desconto até: 08/12


	COMEÇAR BEM OFICINA ANÁLISE DE NEGÓCIO
	09h às 12h e
14h às 17h
	6h
	50,00 ou 
5 x 10,00
	Alberto Aragão

	Período: 16/12                                                  Com desconto até: 09/12


	COMEÇAR BEM OFICINA DE FORMALIZAÇÃO
	14h às 18h
	4h
	40,00 ou 
4 x 10,00
	João Moisés


(*) Pré-requisito para o Curso Como Validar seu Modelo de Negócios: já ter participado do Transforme sua Ideia em Modelo de Negócios
